Repéres SERIE C - FIXER SON PRIX

Négocier sans brader

Un prix de réference, une limite

SPTS Portage



09 - FIXER SON PRIX

Deux chiffres.

Taux minimal

Il finance votre année. On ne signe pas en dessous.

Zone de négociation

Toujours contre une contrepartie.

Prix de référence

Celui que vous annoncez. Un prix, pas une fourchette.

Méthode du Repéere 08, Calculer son taux journalier
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Baisser, contre quoi?

Une mission plus longue Des jours garantis
Un paiement plus rapide Du télétravail

Des frais pris en charge

| Le budget du client n'est pas votre prix.
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Ce qui est signe fait foi

l.e contrat

En payrolling, le taux figure dans le contrat de location
de services. Un accord oral qui n'y figure pas ne
compte pas.

Autorisés en Suisse et a l'international. SPTS est autorisée par le canton de
Geneve et par le SECO a exercer la location de services et le placement de
personnel, en Suisse et a I'étranger. Toutes professions. Vérifier au registre
fédéral.

SPTS Portage Derriere le payrolling, une fiduciaire.

Art. 22 LSE, version en vigueur au 01.01.2026 - CCT Location de services, art. 20
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